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AirAsia startet 2009 mit Gewinn und
hervorragenden Wachstumsaussichten

AirAsia hat die Geschdftszahlen fiir das erste Quartal 2009 bekannt
gegeben. Die Erwartungen in Bezug auf die operativen Ergebnisse
wurden ibertroffen. In einem schwierigen Marktumfeld konnte
AirAsia ein Umsatzwachstum in Hohe von 33% ausweisen und die
Anzahl der beférderten Passagiere um 21% gegeniiber dem Ver-
gleichszeitraum des Vorjahres, steigern. Unschlagbar bleibt AirAsia
in Bezug auf die Kosten pro Sitzplatzkilometer, die im ersten Quar-
tal lediglich US-$ Cent 2,4 betrugen. Dies fiihrte zu einem opera-
tiven Ergebnis von umgerechnet US-$ 117 Millionen. Der
Nettoquartalsgewinn betrdgt umgerechnet US-$ 58 Millionen.

Die Quartalsergebnisse im Vergleich*

Operativer Gewinn Umsatz
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*in Millionen MYR (US-$ 1,00 = MYR 3,50)

Quelle: AirAsia Quartalsbericht

Streckennetzausbau sichert Wachstum und Erfolg

MaRgeblich fiir diesen erfolgreichen Start in das neue Geschafts-
jahr sind die Ausweitung und effiziente Nutzung des vorhandenen
Streckennetzes. Dariiber hinaus profitiert AirAsia erheblich von der

Liberalisierung des Luft-
verkehrs in Asien und der
wirtschaftlichen Krise, da
auch eine zunehmende
Anzahl von Unternehmen
fiir Geschaftsfliige ihre
Mitarbeiter auf den Low-
Cost-Carrier buchen.

Die von AirAsia betriebe-
nen Flugrouten betrdgt
nach Ende des ersten
Quartals 2009 116; davon
werden 42 Flugrouten aus-

schlieRlich von AirAsia betrieben.

Trotz Kapazitdtsausweitung von 19% durch Inbetriebnahme neuer
Flugzeuge blieb der Sitzplatzauslastungsfaktor mit rund 70% auf
einem stabilen Niveau. Gleichzeitig konnte die Nettogewinnmar-
gen auf 28% erhdht werden. Die EBITDAR-Marge (Ertrag vor Zinsen,
Steuern, Abschreibungen und Leasingraten geteilt durch Umsatz)
stieg sogar auf 44%.

Im ersten Quartal ist der durchschnittliche Ticketpreis um 5% ge-
geniiber dem gleichen Quartal des Jahres 2008 gestiegen. Die Ein-
nahmen der AirAsia-Gesellschaften in Thailand, Indonesien und
Malaysia stiegen zum Vorjahresvergleichszeitraum um durch-
schnittlich 28%.

Die Erfolgsspur von AirAsia X

Die Geschaftsmodelle von AirAsia und der erfolgreich gestarteten
Schwestergesellschaft AirAsia X fiir die Langstrecke unterstiitzen
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sich gegenseitig. So wird AirAsia X die Langstrecken beispielsweise
von und nach Europa bedienen und AirAsia von Anschlussfliigen
profitieren. Im ersten Quartal 2009 haben 80% der Langstrecken-

passagiere von AirAsia X Anschlussfliige in Kuala Lumpur nach — wn__ <
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Australien, China oder Indien gebucht. 0 'uﬁ
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Auf der Pariser Air Show im Juni 2009 wurde verkiindet, dass ‘.c., ﬁé—-
AirAsia X zehn Airbus A350-900 bestellt und sich Optionen auf fiinf % g g
weitere Maschinen gesichert hat. Die Bestellung der neuesten = 2

Airbus-Modelle durch AirAsia X wird - wie die Konzentration von
AirAsia auf den kosteneffizienten Airbus A320-200 - zur Fortset-
zung der AirAsia-Erfolgsgeschichte beitragen.
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**Planzahlen (Mittelwert der Analystenschdtzungen von Merrill Lynch, {
Credit Suisse, Goldman Sachs, CIMB)
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AirAsia verfolgt weiterhin den erfolgreichen Ausbau seines Strek- '
kennetzes und die Erneuerung der Flugzeugflotte mit der Neuan- ‘
schaffung von 14 weiteren Airbus A320-200 im Jahr 2009. Die

Flugbuchungen belegen einen weiterhin positiven Wachstums-
trend: Die bislang verkauften Sitzplatze stellen ein Wachstum von
21% im Vorjahresvergleich dar.

Die Wachstumsaussichten in Bezug auf operativen Gewinn bleiben
mittel- bis langfristig weiterhin iiberaus positiv und werden auch

durch die Bewertungen fiihrender Analystenhduser bestatigt. | o
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