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Pressemitteilung

Stop & Go Professional® steigert die
Wertschopfungskette von Finanzvertrieben

fin@nzoptimierung.de bietet erprobtes Stop & Go Professional®
Konzept jetzt auch als White-Label Version fiir Finanzmakler an

Northeim, Oktober 2009. Die fin@nzoptimierung.de Discountbroker AG

bietet ihr innovatives Stop & Go Professional® Limit-Konzept jetzt Finanz-
maklern und Fondsvermittlern als White-Label Version an. Mit Stop & Go Pro-
fessional® erhalten Makler ein Instrument fUr ihre Kunden, welches Investment-
fondsdepots krisensicherer macht und dabei deutliche Mehrrenditen von bis
zu 100% fir die Kundendepots erwirtschaftet.

»Der Finanzvertrieb steht tblicherweise in der Wertschdpfungskette ganz hinten.

Denn bei einem Versicherungsvertrag profitiert in erster Linie die Versicherungs-
gesellschaft von hohen Gewinnen, wahrend der Vertrieb lediglich maBige Pro-
visionen verdient.“ sagt Marcus Renziehausen, Vorstandsvorsitzender der fi-
n@nzoptimierung.de Discountbroker AG und erklart, dass bei Stop & Go Pro-
fessional® die Versicherungsgesellschaft auBen vor bleibt.

Vermittelt ein Finanzvertrieb beispielsweise 100 Fondsgebundene Lebens-
versicherungen pro Jahr, mit einem monatlichen Beitrag von 100 Euro bei 25
Jahren Laufzeit, verdient der Vertrieb eine Bestandsprovision von 43.200,00
Euro Uber die Laufzeit der Vertrage. Mit Stop & Go Professional® hingegen
wirde allein die Bestandsprovision 377.826,00 Euro betragen (s. Tabelle unten).
»Mit Stop & Go Professional® kann der Vertrieb also deutlich hdhere Provisionen
erwirtschaften, ohne dass dem Kunden dadurch mehr Kosten entstehen. Im
Gegenteil, die Kosten sind fiir den Kunden sogar niedriger als bei einer ver-
gleichbaren Versicherungslésung. Dariiber hinaus werden mit Stop & Go Pro-
fessional® negative Kursschwankungen stark begrenzt und héhere Renditen

fUr den Kunden erzielt.“, erlautert Renziehausen weiter.

Ertragsvergleich Bestandsprovision

Anzahl Vertrage Fondsgebundene LV
1 432,00 € 3.778,26 €
10 4.320,00 € 37.782,60 €
100 43.200,00 € 377.826,00 €
500 216.000,00 € 1.889.130,00 €
1.000 432.000,00 € 3.778.260,00 €
10.000 4.320.000,00 € 37.782.600,00 €

Quelle: fin@nzoptimierung.de; Berechnungsgrundlage: 100,00 Euro Monatsbeitrag bei 25 Jahren Laufzeit
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“Neben den deutlich héheren Provisionen bietet das White-Label Konzept eine
Reihe weiterer Vorteile, denn der Makler erhélt dadurch die Mdéglichkeit, sein
eigenes Produkt bei seinen Kunden anzubieten und kann sich somit viel stéarker
mit diesem Produkt identifizieren. Zudem fallt fir den Makler kein administrativer
Mehraufwand an, da die Konzeption und Gestaltung der Produktinformation, nach
Absprache mit dem Makler, komplett von fin@nzoptimierung.de durchgefiihrt
wird®, erklart Renziehausen das Konzept.

fin@nzoptimierung.de bietet das White-Label Konzept flr die folgenden Einsatz-
gebiete an:

Altersvorsorge
Vermdégensaufbau
Kindervorsorge
Altersriickstellungen PKV

Baufinanzierung

Wer also kiinftig ein innovatives Konzept sucht, das seine Wertschépfungskette
steigert und dabei noch hohe Renditen fiir seine Kunden erzielt, der sollte das
neue Stop & Go Professional® White-Label Konzept nutzen.
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Fir weitere Informationen steht lhnen der unten angegebene Presseservice
gern zur Verfligung:
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Wir bitten Ihre Redaktion bei Abdruck um die Zusendung von
zwei Belegexemplaren der jeweiligen Zeitungs- oder Zeitschriftenausgabe.
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